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Phase n°2 : la remise influente d'un projet

La planche d'ambiance, accompagnée d'une visualisation des meubles, luminaires et || |¥I '
accessoires déco, permet de valider les premiéres orientations du projet. Ces premiéres it :
sélections donnent lieu a discussion, enrichies par des explications techniques sur les
dimensions, la circulation ou l'occupation de I'espace. Nataly rappelle avec justesse : «La |MI I\

D y 4 simplicité, cest I'harmonie parfaite entre le beau, 'utile et le juste. »
Lart de sublumer la déco

Phase n°3 : 'immersion éclairante dans le showroom
Comment concrétiser au mieux I'engagement pour le choix d'un canapé, d'une table a
manger, d'un luminaire... si ce n'est quand on estimmergé dans la réalité d'un intérieur
Nataly Chenouard imagine et réalise des projets de maison ? Le showroom lové au ceeur d'un hotel particulier trés élégant, met en scéne
décoration avec une approche qui lui est propre. Elle les objets d'une dizaine de marques déco soigneusement sélectionnées par Nataly. S'y
conseille avec un ceil expert tout en allant plus loin dans cotoient les pieces design des collections POLSPOTTEN, le mobilier en bois massif, épuré
e s " . ‘ ARTISAN, les canapés en tissu velours EICHHOLTZ ou GERVASONI, le mobilier de style
la concrétisation des propositions. Son showroom, installé ) , I
d hotel ticulier éléeant ¢ . .1 vintage HK LINVING... L'outdoor se tourne vers le mobilier design signé JATI KEBON
an.s un hotel particuhier € eg?r‘l » et en sc.ene', comme afa et l'univers italien trés coloré SLIDE... complétés bien d'autres pépites qui enrichissent
maison, des marques de mobilier et de luminaire dont elle

I'expérience.
assure la distribution. Une invitation a regarder, toucher,
tester, avec le privilege de tarifs tres habilement négociés.

Phase n°1 : la rencontre déterminante

Le premier rendez-vous se déroule généralement chez le client. Comme le souligne
Nataly, « il est essentiel de s'immerger dans l'espace pour en mesurer tout le potentiel.
Ses dimensions, ses formes, ses ouvertures (portes et fenétres) conditionnent la
pertinence du projet et orientent le choix du style, des couleurs et des matieres des
futurs meubles et luminaires. La rencontre humaine est tout aussi fondamentale, je
prends le temps d'échanger pour cerner les attentes conscientes et inconscientes des
clients. »

Phase n°4 : la pertinence concluante de l'offre
Distributrice et en vente directe de I'intégralité du mobilier et du luminaire présentés,
Nataly assure des tarifs préférentiels défiant toute concurrence. Un avantage qui sajoute
a une prestation conseil aujourd'hui reconnue et plébiscitée. Et pour couronner le
tout, les honoraires vous seront offerts si vous concrétisez l'achat des objets déco. Une
attention qui prolonge l'expérience bien au-dela des fétes.
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